
 
 

 
IBAgenda - Business - Languages 

16.04.2009 – 04.06.2009 
 

Russisch – für Unternehmer / Geschäftsanbahnungen  

Russland boomt, ein Land im Aufbruch und ständigem Umbruch mit kontinuierlich ansteigenden  

Kapitalströmen – Land  krasser Gegensätze, interessanter Zeitreisen, aktiver Innovationen und vor 

allem – einem positiven Investitionsklima. Nach wie vor ist ein Zuwachs an ausländischen 

Investitionen erkennbar und Russisch weiterhin eine führende Wirtschaftssprache. 

„Das Schlimmste, was in Russland passieren kann, ist nicht dabei zu sein“  

(http://www.renner-institut.at ) 

 

Das Seminar richtet sich an 

• Personen in Leitungs- und Führungspositionen sowie Assistenten, die 
Meetings oder internationale Projektgruppen moderieren und 
Arbeitsresultate verbessern wollen 

 
• Unternehmer, die ein Geschäft auf diesem Zukunftsmarkt anbahnen 

bzw. abschließen wollen 
 

• Mitarbeiter in internationalen Unternehmen 
 

• Freunde der Russischen Sprache und Profis, die ihr Russisch 
erweitern möchten  

 

 

Ihr Nutzen 

Das psychologisch fundierte Wissen um Teilnehmertypen, Teamprozesse und 

Kommunikationsebenen, mit dem Sie in diesem Seminar arbeiten, hilft Ihnen, internationale  Dialoge 

strukturiert vorzubereiten und durchzuführen sowie sich auf globalem Parkett zu bewegen. 

Techniken aus der Moderationsmethode unterstützen die Teilnehmer dabei, Ideen zu finden, 

Businesskommunikation zu verschiedenen Themen zu verbessern, aktive Lösungen zu entwickeln 

und einen guten Geschäftskontakt anzubahnen.  

Das Seminar ist modular aufgebaut und kann somit in alle Zeitfenster des Geschäfts- und 

Arbeitslebens eingebunden werden. 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 Termine / Modulare Themenübersicht  

I. 16.04.2009: Russland, Geografie, Aufbau, Politische Situation, Was ist für den russischen  
  Geschäftsmann über Deutschland wichtig?, Zeitreise durch Moskau 

II. 23.04.2009: Kommunikation - Basics (Vorstellen der eigenen Person, Beschreibung des  
  Geschäftsfeldes, Beruf, Interessen, Familie ) 

III. 07.05.2009: Umgangsformen mit dem russischen Geschäftspartner, Dialog,    
  Geschäftsanbahnungen, Zahlungsmodalitäten, Bild des eigenen Landes 

IV. 14.05.2009: Training von Dialogen, Rollenspiele zu Business - Themen, Der Vertragsabschluss  

V. 28.05.2009: Stadtrundgang Erfurt mit dem russischen Geschäftspartner, Small Talk, Training 

VI. 04.06.2009: Abschlussdialog in Kleingruppen zu Businessthemen im Restaurant mit einem  
  gemeinsamen Abendessen der Seminarteilnehmer unter Coaching durch Dozentin  

 

Methoden 

Trainer-Input, Kommunikationsübungen, Visualisierungen, rotierende Gesprächsleitung mit Feedback 
und ggf. Videoanalyse, Einzelcoaching, Rollenspiele 
 

 
Buchungsmodalitäten 
 
Die Module können einzeln gebucht werden, sind aber als Einheit zu empfehlen. 
Die Durchführung erfolgt donnerstags von 17.00 Uhr – 20.00 Uhr  (4 UE) in den Räumen der IBA am 
Studienort Erfurt.  
Die einzelnen Module werden durchgeführt bei mindestens 8 maximal 15 Teilnehmern a Modul. 
 
 
 
Lehrgangsgebühr:     Modul  I – V a TN/ a Modul 29,- Euro  
   Modul VI a TN/ a Modul 29,- Euro zzgl.  
     Abendessen a 10 Euro  
* incl. Skriptmaterialien 
 
Wenn Module I - VI komplett gebucht werden:    
Gesamtpreis: 164,- Euro a Teilnehmer incl. ein Abschluß - Abendessen  
(ohne Getränk) 
 
Individualunterricht auf Anfrage möglich. 
 
Studierende und Kooperationsbetriebe der IBA erhalt en einen 
Rabatt auf die Lehrgangsgebühren / a Modul.  

 

  
 

 


